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Obsah predmetu

» teoretické koncepty a empirické zistenia o ulohe viady pri rieSeni ekonomickych otazok
« zlyhania trhu, verejné statky, externality, informaCna asymetria a dalSie
« dopad verejnych politik na rozdelenie zdrojov, efektivitu trhov a spravodlivost/rovnost

« mikroekonomickeé nastroje sluziace na navrhy opatreni — kedy a ako by mala viada
zasahovat do trhov

« verejné politiky z pohlfadu behavioralnej ekonomie



Ciele

« Porozumiet konceptom ekonomickej efektivnosti, rovnosti a viadnej verejnej politiky
« Naucit sa, ako vlada robi rozhodnutia tykajuce sa zasahov do trhu.

« Porozumiet ako by mala vlada vyuzivat poznatky z teoretického a empirického vyskumu pre
tvorbu verejnych politik.

« Naucit sa hodnotit dopad r6znych verejnych politik a navrhovat konkréetne opatrenia.



Pravidla

* Prichadzame nacas

* Ak je nutné prist neskor alebo odist skér, urobte to potichu
. Ziadna otazka nie je hlupa

« Cim viac budete diskutovat, tym viac sa naucite

« Seminare obsahuju kratke experimenty a tiez kontrolné kvizy — noste si so sebou smartfony,
tablety alebo notebooky



Hodnotenie

Skuska
« 25 otazok, ABCD, jedna je spravna
« Spravna odpoved 4 body, nespravna odpoved -1 bod, Ziadna odpoved 0 bodov
* A:91-100 bodov
 B:81-90 bodov
« C:71-80 bodov
 D:61-70 bodov
 E: 51-60 bodov
* F: menej ako 51 bodov

Extra body
« Kazdy seminar je zakoncCeny kratkym kvizom s 10 otazkami
* Najlepsi piati Studenti dostanu z kazdeho kvizu postupne 5-4-3-2-1 bod ku celkovej znamke



Ekonomicke principy (Gregory Mankiw)

* Ludia musia Celit kompromisom

« SkutoCnu cenu nieCoho predstavuje hodnota toho, coho sa musime vzdat

« Racionalni ludia premyslaju ,na hrane”

« Ludia reaguju na stimuly

* Prostrednictvom dobrovolného obchodu si mézu vsetky strany prilepsit

« Trh je zvyCajne dobrym prostriedkom pre organizovanie ekonomickej aktivity

« Vlada niekedy dokaze trh zefektivnit

- Zivotna Uroven krajiny zavisi od jej schopnosti produkovat tovary a sluzby

« Ak vlada vytlaci prilis vela penazi, ceny stupnu

« Spolocnost Celi kratkodobym kompromisom medzi inflaciou a nezamestnanostou



Rozhodovanie a racionalita

Vacsina ludskej aktivity sa da charakterizovat ako urcita forma rozhodovania
Ludia maju svoje preferencie a rozhodnutiami sleduju naplnenie svojich ciefov

Na ¢o nam sluzia tedrie o rozhodovani a volbach?
KlfuCovym slovom je predikcia

Teodrie nehovoria o tom, Co by sme mali chciet
Sustredia sa iba na to, ako by sme sa mali rozhodnut

Co je to racionalne rozhodnutie? Rozhodnutie, ktoré je v sulade s preferenciami.
Pre racionalne rozhodnutie teda potrebujeme mat racionalne preferencie.



Ludia musia Celit kompromisom

« Ludia musia neustale Celit kompromisom pri pouzivani svojich obmedzenych zdrojov (napr.
peniaze, ¢as)
« To plati aj pre firmy (investiCné rozhodnutia)

« Na to, aby sme ziskali nejaku vec, sa zvyCajne musime vzdat inej. Rozhodovanie teda
vyzaduje uprednostnenie jedného ciela pred inym.

« Efektivita vs. rovnost (kompromis)
« efektivita — spoloCnost’ ziskava maximalny celkovy uzitok zo svojich vzacnych zdrojov
* rovnost — féroveé rozdelenie ekonomickej prosperity medzi ¢lenov spoloCnosti



SkutoCnu cenu niecoho predstavuje hodnota toho,
coho sa musime vzdat

« Kedze [udia musia Celit kompromisom, rozhodovanie vyzaduje porovnanie nakladov a
benefitov alternativnych prilezitosti

« SkutoCna cena volby zahffia aj to, Coho sa musime vzdat — naklady prilezitosti
« Naklady prilezitosti:

* hodnota druhej najlepsej alternativy

« vSetko, Coho je potrebné sa v prospech volby vzdat

« strata potencialneho zisku z inych alternativ

Aké su naklady...
 Studia na univerzite?
» pozerania filmu v kine?



Racionalni ludia premyslaju ,na hrane”

* Niektoré rozhodnutia su “vsSetko alebo ni¢" — otvorenie podniku, rozhodnutie nastupit do
prace...

« VacsSina individualnych rozhodnuti je vSak o ,nieCoho viac a nie€oho menej” - napr. uspory vs.
spotreba

* Ak ludia beru do uvahy naklady z minulosti, nepremyslaju “na hrane”

« PremysSlanie na hrane (ako minut’ nasledujuce euro, nasledujucu hodinu...) je kfucom k
racionalnym alokacnym rozhodnutiam

« Optimalne rozhodnutia sa robia “na hrane® = racionalni [udia robia rozhodnutia tak, ze
porovnavaju hranicné naklady a hranicné uzitky



Ludia reaguju na stimuly

« Ekonomia je spoloCenska veda, ktora sa snazi objasnit a predpovedat [udské spravanie

« KluCom je porozumenie stimulom

« Stimuly su nieCo, ¢o pohana ludi k ¢innosti

« KedZe ludia robia racionalne rozhodnutia porovnanim nakladov a uzitkov, reaguju na stimuly

o Stimuly
* ekonomicke
» plynuce z postojov (socialne normy, nabozenské postoje)
« psychologické (zavist, sucit, vina, férovost....)
« Zakony - m6zu mat niekedy perverzné dopady (dane, bezpecnostné pasy, zlociny...)



Prostrednictvom dobrovolného obchodu si mézu
vsetky strany prilepsit

« Vdaka obchodu mame viac dostupnych moznosti (napr. nakupu)
« Obchod nie je ako Sport, kde jedna strana vyhrava a druha prehrava

« Volny obchod je Casto témou kritiky, ale pokial je dobrovolny, tak ho skratka
Clovek/firma/krajina, ktorej je “ublizené” nebude robit’

* Obchod umoznuje ludom/krajinam Specializovat sa na to, v ¢om su najlepsi
* Preto predpokladame, ze vdaka volnému obchodu si m6ze kazdy prilepsit



Trh je zvyCajne dobrym prostriedkom pre
organizovanie ekonomickej aktivity

« Mnoho krajin v minulosti preslo z centralne planovaného hospodarstva smerom k trhovému =
teda k modelu, v ktorom sa zdroje alokuju prostrednictvom decentralizovanych rozhodnuti
mnohych firiem a domacnosti prostrednictvom interakcie na trhu

« Na trhu sa tak stretavaju predajcovia a nakupcovia s ciefom ziskat alebo vymenit vzacne
statky

« Ceny na trhu reflektuju hodnotu produktu z pohlfadu spotrebitela a zaroven aj naklady vyrobcu

* Volna interakcie predajcov a nakupcov na trhu je Casto najlepsim spdsobom pre dosiahnutie
efektivneho rozdelenia vzacnych zdrojov

« Niekedy vSak trhy nedosahuju dostatocnu efektivitu, alebo sa uplne zrutia



VlIada niekedy dokaze trh zefektivnit

« Existuju dva Siroké doévody na to, aby vlada zasahovala do ekonomiky — efektivnost a rovnost

* V niektorych situaciach trhoveé prostredie nevedie k efektivnemu rozdeleniu zdrojov = zlyhanie
trhu
« externality: dopad Cinnosti jedného ekonomického agenta na blahobyt iného

« trhova sila: schopnost jedného ucCastnika trhu (alebo malej skupiny u€astnikov)
dosiahnut vyznamny vplyv na ceny

« Poznamka: Vlady vsak tiez Casto robia omyly



Zivotna uroven krajiny zavisi od jej schopnosti
produkovat tovary a sluzby

* Rozdiely v zivotnej urovni jednotlivych krajin (a aj zmeny v €ase) su pomerne velke.

« \/ysvetlenie je v produktivite = mnozstve tovarov a sluzieb vyprodukovanych za hodinu Casu
pracovnika

. Cim vy$Sia produktivita, tym vy3Sia Zivotna Grovern

« Vlada by mala rozumiet' dopadom politik na schopnost produkovat tovary a sluzby. Ak je
cielom pozdvihnutie zivotnej urovne, vlada by mala pomahat k tomu, aby mali udia kvalitné
vzdelanie a pristup k modernym technologiam



Ak vlada vytlaci prilis vela penazi, ceny stupnu

 Inflacia - narast realnych cien v ekonomike
« Ak vlada vytlaCi vela penazi, ich cena klesne



Spolocnost Celi kratkodobym kompromisom medzi
inflaciou a nezamestnanostou

Kratkodobym efektom penaznych injekcii byva nizSia nezamestnanost’ a vySSie ceny

« ZvySenie mnozstva penazi v ekonomike stimuluje k spotrebe a tym dviha dopyt po tovaroch a
sluzbach

« \yssSi dopyt po Case spOsobi rast cien, zaroven vSak pomaha k zvyseniu kvality tovarov a
sluzieb, a zamestnaniu novych pracovnikov. Viac zamestnancov znamena nizsiu
nezamestnanost.



Otazky?

Matej Lorko

matej.lorko@gmail.com
www.|orko.sk



